Ola Me Chamo Simi Maceno,

Sou uma pessoa altamente disciplinada, minha filosofia é "get better
everywhere".

Sélida experiéncia em Tecnologia e vivéncia em Startups.

Mentalidade Growth Hacking e solucionador de problemas, foco em Data
Driven e aprendizado continuo.

Certificacdo em Product Management pela EBAC - Escola Britanica de Artes

Criativas e Tecnologia.

Graduacao: Analise e Desenvolvimento de Sistemas
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Durante minha carreira, tive a oportunidade de liderar e contribuir para varios projetos significativos, segue alguns
destaques.

1 Evolucgao de Novos Produtos de Captura de Leads

Dealer Sites
0 Desafio A Solucao
Validar, langar e manter com sucesso novos produtos Conduzi um processo de melhoria que abrangeu a
no mercado, orientado a dados. descoberta, 0 mapeamento e a validagao de hipoteses

para evoluir o MVP.

 Simulador de Financiamento de veiculos. ' »
Orientada a andlise de dados para todas as tomadas

« Landing Page. de decisdes.

BURGHESE BUGHIER

« Ordenacgao de Ofertas.

O Resultado Skills

DXP - Expansao escalavel do produto, aumento N .
T ~ o Gestao Agil de projetos
significativo de +200% na conversao.

« Data Driven
Landing Page - diminui¢cao do churn 5% para 2%. . B .
« Andlise de jornada e identificagdo de padroes

Incremento de Receita +200%.

o Teste AB
o Abordagem Pré ativa
o Estratégia Quick Wins

o Comunicagao assertiva
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Case

Simulador de Financiamento

Més Conversao de Leads Crescimento %
Agosto 27 0%

Setembro 26 -3.7%

Outubro 97 273.1%
Novembro 200 106.1%

Transformei a analise do meu produto em uma experiéncia incrivel com o Dashboard no Looker Studio.

Apresento as informacgoes relevantes de forma clara e organizada, para que todos os envolvidos possam
acompanhar a evolugao do produto.

Filtros
~* Detalhes - Conversdo de . ( Sites - ) ( Tipodelead - ) ( 1 de dez. de 2023 - 8 de de; - )
A4 Comparativo de Meses Monitor Produto
Toral de Sites na B Sites com Leads Gerados
- w 12 [ 1 ]
(@ Variagdo de Converséo e 12
Leads Geral Leads acessaram o produto
o 164 103
JL Visdo Testes AB v » 1050

Leads ndo finalizados Leads Cobraveis
97 67
B Leads 1-157% +157.7%
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3 Olist Turbo

O desafio

Produto de LAB em transi¢gdo de MVP para crescimento. Avaliagdo Holistica da Jornada do Usuario,
dentificar oportunidades para aumentar o engajamento do usuario com o produto.

Solucao

Identifiquei e abordei potenciais gargalos na experiéncia do usuario, garantindo uma transicao sem
atritos que incentivasse a adocao continua do produto.

Introduzi recursos de Calculadora de Margem, que destacou a proposta de valor do produto, mas
também proporcionam uma experiéncia envolvente para os usuarios.

Estabeleci um sistema de comunicacgao proativa para manter os usuarios informados sobre
atualizagdes, melhorias e beneficios adicionais a medida que o produto evolui.

Integrar estratégias centradas no usuario e dados analiticos.

Resultados
Otimizacgao de Custos na Mensageria do Whatsapp

Implementamos eficientes estratégias de gestao, resultando em uma notavel reducéao de 70% nos
custos relacionados a comunicacao via Whatsapp

Incremento Significativo no Engajamento com o Seller.

e Alcancamos um crescimento notavel de 15% no engajamento com o seller, gracas a
implementacao de uma régua de comunicacao estratégica.

Skills

e Solugéo de Problemas
o Execucado de testes
e Analise de padrdes

e Tomada de decisao com dados
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4 Solucao de Jornada Campanhas de
Marketplaces

Olist

Solucao

Implementar uma pagina web de
automacao de campanhas para usuarios
antes da Black Friday (MVP) como parte
de um projeto de expansao em
marketplaces. Estabelecimento da
confianca do usuario por meio da
entrega de um produto eficiente e
escalavel.

Skills

e Compreensao do cliente.

e Tranformar necessidade em solucao.
e Documentacao.

e Treinamento.

e Comunicacgao efetiva.

e Pratica Dual Track.

Desafio

Entender a Jornada e identificar pontos
criticos.

Entrevistas com Stakejolders para
mapear as melhorias, priorizar e refinar o
Backlog orientado a resultados

O Resultado

Melhoria de 400% na Performance dos
Stakeholders e adesdo as campanhas
pelo seller. Impacto que refletiu em todo
ecossistema Olist.

Garantimos a melhor Black Friday da
histéria do Olist, com um produto
potencialmente pronto para expansao e
melhoria coninua.
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