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the best
sunscreen ever!

S0LA is the only sun protection
lusa. Unlike other brands |'ve
tried, it's non-greasy, scent-
free, and lightweight. | baraly
feel it's there, but | feel
confident that I'm getting more
than adeguate protection

| 50 love SOLA!

Juliana Silva
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SOCIAL MEDIA E MARKETING - |
ESTRATEGICO ' & p

DBRAGCAP@GMAIL.COM e —————e e




Biografia Sou gestora de trafego pago,
estrategista de marketing e social

media freelancer.

Passei os ultimos anos ajudando empresas a impulsionar
seus resultados por meio de estratégias eficazes de trafego
pago, marketing digital e gestdo de redes sociais.

Ja colaborei com pequenos e médios negdcios, criando

campanhas de alto impacto e otimizando processos
administrativos para alcancar maior eficiéncia e resultados

consistentes.
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Analise de vendas e-commerce
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O crescimento consistente deste e-commerce ao longo dos
meses reflete o potencial transformador de um investimento

estratégico e bem direcionado.

Em agosto, iniciamos com um investimento de R$ 500 no
trafego pago para este e-commerce, o que resultou em uma
receita de R$ 4.123,76, superando em mais de 8 vezes o valor
inicial. Nos meses seguintes, houve uma grande evolucao,
culminando em novembro com R$ 17.933,37 e dezembro com
R$16.362,20, periodos de alta sazonalidade. Esse
crescimento demonstra o impacto direto do investimento
estratégico em trafego pago aliado a uma boa gestao de

campanhas.
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Desenvolvi uma campanha de trafego pago a pedido da
gestora de uma pintora, com o objetivo de aumentar a
visibilidade de suas obras para um publico segmentado. Em
apenas um meés, a estratégia alcancou resultados
significativos, culminando na venda de uma tela de alto
valor para um cliente que foi diretamente impactado pelos
anuncios. A campanha demonstrou como um planejamento
eficaz e direcionado pode transformar a visibilidade digital

em resultados financeiros expressivos.

Gestao de
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Maya Veronese Margal

551 15,2 mil 2.214
pos..  seguidor.. sequin...

Artista

Portugal 2022/24

Paris 2023

Dubai,Barcelona, USA 2023

W.I.T.A 2023

Premio Australia e Portugal

adm @camila.veronese

Curadora @marisamelo_artcurator

& www.mayaveroneseart.com e 1 outra pessoa

@ mayaveronese () Meu dia a dia na Australia: E...
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Dia = Tipos de atividade: Todos w =& Personalizar

Por visita ao perfil do Instagram @ Valor gasto ©
R$ 0,16 R$ 66,02
12 de mai 15 de mai 17 de ma
Dia = Tipos de atividade: Todos =@ Personalizar
Custo por resultado @ Valor gasto @
R$ 0,05 R$ 199,24
19 de jul 25 de jul 31 de jul
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0 conforto que vocé merece, nos momentos que
vOCceé precisa.
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Elas usam Linhas Medidas

Como Social Media contribui para a
renovacao estratégica de uma empresa,
modernizando sua presenca digital e
implementando campanhas que

fortaleceram sua marca e impulsionaram

seu posicionamento no mercado.
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Neste planejamento estratégico para a empresa de cosméticos
organicos, eu desenvolvi um plano focado em ac¢des sazonais e
campanhas especificas para datas especiais de junho a dezembro. O

objetivo foi aumentar a visibilidade da marca, engajar o publico e gerar

Bem-vindo a

ATLANTICA vendas, aproveitando datas como o Dia dos Namorados, Inicio do
Cosméticos Fitoterapicos
_ Qustansommaim sua Inverno, Dia dos Pais, entre outras.

uma ('.’KF'J[.‘Fi(‘:I']:'..('i praZerosa

de bem-eastar e |'}|-i?'|" tude.

Além disso, foram sugeridas parcerias estratégicas com

influenciadores, spas, lojas de produtos organicos, floriculturas e
empresas de moda sustentavel, para ampliar o alcance e gerar mais

oportunidades de vendas.

O objetivo central foi alavancar as vendas e reforcar a imagem da marca

1 anej a [ I ) entO como uma opc¢ao sustentavel e de qualidade no mercado de

C O SmétiC O S o Danill As vendas melhoraram muito!!

Engracado isso né!? Nossa conversa
abriu minha mente... e as coisas

y 4 ®
foram acontecendo, eu conheci uma
massoterapeuta, a professora dos
massagistas que estdo sempre |a na
Arp, e ela ta revendendo pra mim, ta
fazendo limpeza de pele nos eventos

com o produto da Atlantica, ta sendo
uma parceria muito valiosa!! @@

Mas a demanda aumentou também
entdo ndo parei desde o dia das
maées... mas ontem e hoje consegui
dar uma adiantada, vou sentar e

ar com calma e »*

sta, Obrigad~
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Rotinas
Administrativas

Trabalhei com clientes de diversas dreas para
otimizar e organizar suas rotinas
administrativas, implementando processos
eficientes que melhoraram a produtividade e
reduziram custos operacionais, permitindo que
0s negdcios se concentrassem no seu

crescimento.

Organizacao e
Produtividade
Empresarial

Automatizacao
de Processos

Gestao de
Agenda e
Planejamento
de Tarefas
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Gestao de
Documentos e
Arquivos

Atendimento
ao Cliente e
Comunicacao
Eficiente

Reducao de
Custos
Operacionais
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TELEFONE

(22) 981146244

E-MAIL

dbragap@gmail.com



