






• O Consórcio de Viagens é um sistema de 

compra planejada que reúne um grupo de 

pessoas com objetivo em comum. 

• A forma mais inteligente e econômica de 

planejar a viagem dos seus sonhos. 

• Na compra de qualquer cota, você paga em 

até 48 parcelas fixas sem cobrança de juros.

O que é Consórcio

de Viagens?



Como

funciona?



O Viaja Brasil Consórcios é um 

produto inovador, que surgiu da 

união de três grandes grupos 

brasileiros: Voetur, Brasal e 

Luiza. Seu objetivo é 

democratizar o acesso a 

viagens e claro, realizar sonhos! 

Como surgiu?



Há 34 anos a 

Voetur Operadora 

oferecer serviços 

de qualidade no 

segmento turístico 

em todo país.
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Há 26 anos o 

Consórcio Luiza 

vem possibilitando 

a transformação na 

vida das pessoas e 

realizando sonhos.
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• Valor da cota que pode ser parcelada em até 

48 vezes;

• Não é necessário utilizar cartão de crédito;

• Aprovação de crédito sem burocracia;

• Redução dos custos da viagem para o 

consumidor final. Valores sem taxas 

financeiras que são repassadas em uma 

compra convencional.

Diferencial

competitivo



R$ 10.000,00

Parcelas
a partir de

R$ 245,83

R$ 6.000,00

Parcelas
a partir de

R$ 147,50

R$ 16.000,00

Parcelas
a partir de

R$ 393,33

Planos em 48x parcelas, taxa de administração de 18% inclusa.





Expandir a possibilidade de turismo de lazer 

para todas as famílias, sem exceções, 

oferecendo um novo formato de compra com 

financiamento facilitado e sem burocracia.

Objetivo

geral



• Compra de pacote de viagens com pagamento 

facilitado;

• Atingir classes sociais com menor poder de 

compra;

• Gerar nova fonte de renda para as agências 

de viagens;

• Reaquecer o mercado de agência de turismo.

Objetivos

específicos



Consumidor final 

Luiza, Advogada.

Idade: 30 anos | Gênero Feminino

Perfil: Brasiliense, solteira, advogada e pertencente à classe B. Trabalha em escritório de 

direito, onde é sócia. Tem vários clientes, mas também vários gastos com o início da empresa. 

Sonha em viajar para a Europa, e fazer um cruzeiro com amigas, mas não pode comprometer 

seu cartão de crédito no momento. Não tem filhos e pretende fazer várias viagens, mas quer se 

organizar para longo prazo. Gosta de gastronomia, viagens, música e filmes. Tem várias 

amigas, que  pensam em fazer viagens juntas. Nosso ponto de contato com ela será por 

telefone e internet.

Dores: Quer fazer uma viagem dos sonhos, mas como pagar? Com o consórcio posso escolher 

a data e a viagem? É igual a um consórcio de carro? Pode dividir sem usar o cartão de crédito?

Mídias: Ativa no Instagram e Facebook, acompanha notícias e páginas de moda e viagens. 

Público alvo



Agentes de viagens

Cláudia, Agente de Viagens .

Idade: 32 anos | Genêro: Feminino

Brasiliense, casada e tem 1 filho de 5 anos. Não tem formação universitária, mas leva jeito com 

vendas. Já foi corretora de imóveis e de seguros, e resolveu se aventurar como agente de 

viagens. Gosta de realizar o sonho das pessoas e busca facilidade e pacotes interessantes 

para ajudar seus clientes. Gosta do que faz e procura conteúdos que a ajudem a vender mais e 

com mais qualidade. Gosta de sair com os amigos e levar o filho ao parque. Vai a festas e 

restaurantes com o marido sempre que pode. Pratica Pilates e faz dieta para manter a forma.

Dores: Quer vender melhor, mas não fez muitas viagens na vida! Com ganhar melhor 

comissão e vender mais? Com abordar o consumidor sem enganá-lo?

Mídias: Ativa no Instagram e Facebook, acompanha notícias e páginas de viagens, saúde, 

moda e vendas.

Público alvo




